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Alapitd, LinkedIn specialista
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SZEPHEGYI KITTI

Tapasztalat Cégek LINKEDIN KOVETOK
15+ év 500+ 17000+
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BRANDM

Lépj szintet te is!



KIK
VAGYUNK?

Alapito, Ertékesitési - és Targyalasspecialista
Tobb, milliardos céget vezet

SZEREPI ZSOLT

Tapasztalat Cégek Képzés résztvevok

30+ év 800+ 10000+ IJJES'[EI o vodafone m® Microsoft

Mindig van jobb Uzlet!




m LinkedIn

WORKSHOP
TEMATIKA

Linkedin alapok (profilok, hasznalat)

Célcsoportod meghatarozasa és leszlrése a
csatornan

Makodoképes értékesitési technikak a Linkedin-en
Hogyan tlnj ki a tdmegbal

www.saleslinkedin.hu

Linkedin




THE RELATIONSHIP MATTERS.

Connect the world's professionals to make them more
productive and successful.

Osszekapcsolni a vilag szakembereit, hogy minél
produktivabbak és sikeresebbek legyenek.

www.brandin.hu



MIRE HASZNALD A LINKEDINT

INH I

Lead generalas
B2B presales

Brand épites paT:
havi 4-10.000 elérés

Toborzas,
allaskeresés

Piackutatas

kérdoiv vagy Uzenet

Adatbazisépités

Newsletter




MI KELL AHHOZ, HOGY ELADJ A LINKEDIN-EN?

1.ADD EL ONMAGAD ES A CEGED!

Azaz legyen egy utos maganprofilod és egy ceges oldalad!f
2.LEGYEN SPECIFIKUS A CELCSOPORTOD! \
Amennyire tudod hatarozd meg specifikusan a celcsop .

3.POZICIONALJ ES KOMMUNIKAL!
Legyel aktiv, lépj kapcsolatba emberekkel és kommuniki'/j!




A LINKEDIN PROFILOD A DIGITALIS
NEVJEGYED!

ErrOl itélnek meg az Uzleti életben.




AKI MINDENKIHEZ BESZEL, AZ
SENKIHEZ SEM BESZEL

Hogyan hatarozd meg a célcsoportod?




MINDIG HATAROZD MEG

* Foldrajzi szempontbol amennyire lehet legyen pontos (orszag, varos, megye,

kerulet)
* Mely Uzletagakbdl kerulnek ki leggyakrabban a vasarloid

* Szamit-e a cég mérete
* Kivel Ulsz le targyalni

Extra: midta dolgozik a cégnél, toborzasnal nyelvtudas, valtott-e mostanaban
munkahelyet, stb.

Mindig légy specifikus!



MIERT FONTOS A JO CELCSOPORT
MEGHATAROZAS?

Marketing Qualifikalt Lead = MQL
Az elso léepés az eladashoz!




SALES IN LINKEDIN FOLYAMATA

MQL Id6pont Szerz6dés

Profil Ajanlatadas
beallitas

SZERZO! JOGI FIGYELMEZTETES!
Szerzbi jogi védelem alatt all6 anyag. A oldalon elhelyezett széveges és képi anyagok, arculati és tartalmi elemek (pl. ikonok, széveg, kép, grafika, logo stb.) felhasznalasa, masolasa, terjesztése, tovabbitasa - akar
részben, vagy egészben - kizardlag a brandin.hu (RPM System Kft. el6zetes irasbeli hozzajarulasaval lehetséges.


http://brandin.hu

BANT MODEL

SQL kiderités

BUDGET

AUTHORIZATION

42 NEED
X TIME




VASARLOI LEPCSOSOR

avagy a lead utja az eladashoz

Akarja a terméked, szolgaltatasod! Létrejon az Gzlet! Akarja a terméket
oy . , e LekUzdott kétségek,
A vasarlasra nyitott, a feltételeket még tisztazni kell R
kifogasok

és az értékesitovel szemben

Kétségek, kifogasok a termékkel
Kifogasai vannak - pl.: draga, nincs iddm, mar van beszallitbm stb. Q

Ki mondott NEM az
Reagal az Gizenetedre, és nemet mond / ir G értékesitovel és a termékkel
kapcsolatban
Visszajel6l, megnézi a profilod, de nem I,(I I,\IEM,Tond,Ott et alz
L ertékesitovel és a termeékkel
kommunikal

kapcsolatban

Nem jel6l be téged vagy nem jeldl : :
_ J J 9y J_ Nem is akar tudni az
vissza vagy nem reagal semmit az

Uzenetedre.

értékesitorol sem a termékrol

SZERZOI JOGI FIGYELMEZTETES!
Szerzbi jogi védelem alatt 4ll6 anyag. A oldalon elhelyezett széveges és képi anyagok, arculati és tartalmi elemek (pl. ikonok, széveg, kép, grafika, logo stb.) felhasznalasa, masolasa, terjesztése, tovabbitasa - akar
részben, vagy egészben - kizarblag a brandin.hu (RPM System Kift. el6zetes irasbeli hozzajarulasaval lehetséges.


http://brandin.hu

HOGYAN POZICIONALD MAGAD?

A pozicionalas 3 legjobb modija
About rész, Uzenet, poszt

Lépj szintet!



HOGYAN POZICIONALD MAGAD?

Fogalmazz meg egy patthelyzetet (ahol ugy tlnik nem lehet tenni semmi és nagy
valoszmuseggel egyetert veled a kozonseged)
Pl
* Nem lehet fejleszteni a céget vagy
* Nem lehet embert felvenni vagy
* Nem lehet motivalni az embereket, stb.

2. Deklasszifikacio (kivil helyezed magad az adott kategorian)

Pl.:
* Ez nem ez hanem az pl: nem trener vagyok hanem cegepito
 En nem az vagyok aki ... hanem az aki ...

3. Eredménye a tevékenységednek (a VAGY/OSZTONZO része)
Pl

» “Tehet6sek és boldogok”™

* "automata cegek”

« “profitabilis vallalkozasok”

* “nyugodt kiszamithato jovd”

Lépj szintet!
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OSSZEFOGLALAS

PROFIL

JOI beallitott és esztétikus Céges és magan profil

SPECIFIKUS CELCSOPORT

MinOségi kapcsolatok - “sorétes helyett tavcsoves”

QUALIFIKACIO

A qualifikacié soran gy6z6dj meg arrél, hogy az érdekl6dét
at lehet "vinni" az értékesitési szakaszbal

N\

KOMMUNIKACIO

Marketing és presales kommunikacio - idépont egyeztetés

SALES - TARGYALAS

Amennyire lehet ne online értékesités, hanem vidd ki a
csatornarol.

ZARAS

Ha kell kezeld a kifogasokat és zarj!



FIGYELMET

TOVABBI INFORMACIO

@ +36 30 95 35 000

+3670 65 65 000

www.brandin.hu - &



